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Todas las herramientas para que obtengas Leads en un solo
producto digital.

Presentamos Lead Connect, un sistema altamente eficaz, disefilado para
transformar la manera en que su empresa obtiene y gestiona leads.

Este sistema nace de nuestra metodologia Xperience Real Data la cual
ha comprobado su eficacia por mdas de 5 afos, hemos adaptado nuestra
metodologia a un sistema automatizado llamado Lead Connect.

Lead Connect es una solucion integral que captura y atiende prospectos de

manera inmediata y automatizada por medio de campanas digitales las
cuales se optimizan de informacidn real obtenida de clientes y prospectos.
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BENEFICIOS

DE LEAD CONNECT:

1. Generacion Eficiente de Leads:
Aproveche el poder de campanas
digitales estratégicamente disefa-
das para captar la atenciéon de sus
clientes potenciales y convertirlos en
leads valiosos.

2. Atencion Inmediata y Automa-
tizada: Digale adiés a los tiempos
de espera. Con Lead Connect, cada
lead recibe atencidn instantdnea a
través de respuestas automatizadas
y personalizadas, asegurando una
experiencia fluida y satisfactoria.

3. Optimizacion Continua: Nuestra
plataforma utiliza inteligencia arti-
ficial y andlisis de datos avanzados
para ajustar y mejorar constante-
mente las campanias, maximizando
su retorno de inversion.

4. Integracion Perfecta: Lead Con-
nect se integra facilmente con el
CRM de nuestra metodologia y otras
herramientas de medicion, facilitan-
do la gestidén y seguimiento de cada
lead desde el primer contacto hasta
la conversioén final.

5. Ahorro de Tiempo y Recursos: Au-
tomatizando el proceso de atenciodn,
su equipo de ventas puede centrar-
se en cerrar acuerdos y construir re-
laciones, mientras Lead Connect se
encarga de las tareas repetitivas y
de seguimiento.

Lead Connect es un sistema de generacién y atencion de leads; su empresa
contard con una herramienta que impulsa su eficiencia y efectividad en
el competitivo mundo digital. Permita que Lead Connect revolucione su
estrategia de captacion y atencion de leads, llevandolo a nuevos niveles de

éxito y crecimiento.
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cComo realizamos
nuestro marketing?

XRD

XPERIENCE REAL DATA

LEAD CONNECT estd fundado bajo los procesos de
nuestra metodologia XRD (Xperience Real Data),
los servicios, técnicas y herramientas digitales que
se utilizan para mejorar la presencia y el rendi-
miento comercial de una empresa son fundamen-
tados por medio de la experiencia del cliente en
el mundo digital, lo que puede ayudar a aumentar
las ventas, mejorar la experiencia del cliente y au-
mentar la eficiencia y la productividad.
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:POR QUE ELEGIR
LEAD CONNECT?

* Innovacion y Eficiencia. Nuestra plata-
forma combinalas Gltimas tecnologias en
automatizacion y andlisis de datos para
ofrecer una solucién robusta y eficiente,
disefiada para cumplir con las necesida-
des de las empresas mds exigentes.

» Soporte Personalizado. El equipo de
expertos de Lead Connect estd siempre
disponible para ofrecer soporte y asis-
tencia, asegurando una implementacion
y operacion sin problemas.

* Soluciones a la Medida. Entendemos
que cada negocio es Unico, por lo que
ofrecemos soluciones personalizadas
que se adaptan perfectamente a sus ob-
jetivos y desafios especificos.
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DESCUBRE TODO LO QUE
LEAD CONNECT CONTIENE

ONBOARDING

Construimos herramientas ideales digitales

ONBOARDING

e Reunidn inicial para brief (conoci-
miento de marca).
* Documento de entendimiento de marca.

- Historia. N T

- Producto o servicio. Earket&\;,_
L. FABRICA DELEADS W =

- Caracteristicas.

- Precio.

- Beneficios.

- Diferenciador.

- Puntos de venta [ adquisicion.
- Métodos de compra.

- Clientes [ compradores.

- Arquetipos de clientes.

ESTRATEGIA

 Estrategia general anual dividida
en trimestres.
* Fijacion de métricas de KPIs de los
objetivos digitales.
* Objetivos SMART comerciales digitales.
» Andlisis de la competencia.
e Comunicacién de marca.
- Atraccioén: problemas de los usuarios.
- Engagement: informacion de valor.
- Leads: oferta comercial.
* Seleccion de medios, campanas y
plataformas digitales.
* Seleccidn de formatos visuales de
comunicacion e impacto.
 Plan de accién general.
* Fijacion de presupuestos mensuales.
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SITIO WEB

e Adquisicidon de dominio (costo por
parte de cliente).
* Alojamiento en Hosting
* Primer afo gratis con Marketeros
(después de primer afio $1,500.00 MXN por
cada 1Gb).
» Diseno grafico de sitio web adaptando
branding de cliente a modelos pre-di-
sefnados de Marketeros Mx (disefio a me-
dida personalizado es bajo cotizacion).
* Programacidn de sitio web.
* Aplicacién de modelo AIDA en dise-
Ao User Xperience.
* Favicon.
* Banner con animacion.
« Disefo responsivo para dispositivos
moviles y de escritorio.
e Formulario de conversion.
* 5 secciones sugeridas:

- Inicio.

- Somos.

- Vendemos.

- Blogs.

- Contdctanos.

* Indexacién de Hl.

» Acceso a page builder.

» Acceso a CPANEL.

» Cuenta de Hotjar (version demo. Tiem-
po de implementacién de acuerdo a las
condiciones de la plataforma).

» Cuenta de Google Ads.

» Cuenta de Analytics.

» Cuenta Tag Manager.

» Configuracion Tag Manager (plata-
formas de mediciéon incluidas).
 Configuracion Pixel Facebook.

» Configuracion con CRM - Chat.

» Metadescripcidon en Google.

* Integracion de 5 correos electronicos.
e SSL (costo no incluido).

* Aviso de privacidad en Footer (clien-
te proporciona informacién).

» Configuracién de enlace con redes
sociales.
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FACEBOOK

» Cuenta comercial.

» Cuenta personal para uso
empresarial (en caso de ya contar con
una cuenta personal, se le proporciona
a agencia Marketeros Mx. En caso de no
contar, Marketeros Mx se encarga de
crearla).

» PAgina de Facebook.

» Cuenta publicitaria.

» Forma de pago a plataformas de
campanas digitales (tarjeta cliente).
* Socio Agencia Marketeros.

* Dar propiedad a cliente (acceso a
activos).

» Administrar accesos.

* Evento de visitas web.

* Verificacion de negocio.

* Informacién de la pagina de la
empresa (descripcion).

 Ubicacion.

* Horarios.

« Verificacion de cuenta comercial.
* Verificaciéon de dominio.

e Conexién CRM.

* Botén de contacto.

» Chat respuesta automatizada en DM.
e Conexién Instagram.

» Conexion WhatsApp.

T
INSTAGRAM

* Informacién de la pagina de la
empresa.

« Conversion a pdgina empresarial.
* Disefio de hasta 4 historias
destacadas.

* Integracién de Link.tree.

» Respuesta automatizada en DM.

» Boost de pago desde botdn azul.
e Conexién Instagram.

» Conexion WhatsApp.
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LINKEDIN

* Perfil personal (en caso de ya contar
CON una cuenta persona, se le proporciona d
agencia Marketeros Mx. En caso de no con-
tar, Marketeros Mx se encarga de crearla).

» Pdgina empresarial.

» Informacién de la pdgina de la empresa.
* Configuracién de cuenta publicitario.
» Método de pago.

» Gestidon de accesos (super adminis-
trador).

TIKTOK

» Perfil personal (en caso de ya contar
con una cuenta persona, se le proporciona a
agencia Marketeros Mx. En caso de no con-
tar, Marketeros Mx se encarga de crearla).

* Perfil empresarial.

* Tik Tok for Business.

* Registro de empresa.

e Documentacidn fiscal.

» Método de pago.

GOOGLE

 Correo general (en caso de ya contar
con un correo, se le proporciona a agencia
Marketeros Mx. En caso de no contar, Mar-
keteros Mx se encarga de crearlo).

» Cuenta de Google Ads.

» Cuenta de Analytics.

 Objetivos (conversiones/eventos).

* Etiqueta de Google.

» Método de pago.

 Informacién fiscal.

» Tag Manager.

» Carpeta Drive Marketeros - Cliente.
» Canal de Youtube (opcional).

» Verificacion del anunciante.

e My Business (Maps).

» Evento de seguimiento.

 Evento clic botén.

marketerosmx.com



CRM

 Creacion de cuenta de empresa.

* Creacidn de cuenta de vendedores.
* Integracion de correo general de
ventas con CRM.

» Conexién cn cuentas publicitarias.

» Generales de Lead Manager.

* Formulario para sitio web.

* Vinculacién sitio web con CRM.

» Configuracidn de visualizacion y de
tablas del CRM.

* Alta de asesores comerciales.

DISENO DIGITAL

* Foto de perfil para plataformas.
* Foto de portada para plataformas.
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CONFIGURACION DE CAMPANAS DIGITALES

 Configuracion de hasta 3 campafias digitales en META (Facebook + Instagram).
» Configuracion de hasta 3 campafas digitales en Google + Youtube.

» Configuracion de hasta 3 campanfas digitales en Linkedin.

» Configuracion de hasta 3 campanas digitales en Tik Tok.

* El nUmero de campanas digitales a configurar es recomendado por agencia
de acuerdo al presupuesto autorizado por cliente para pautas de campanas.

e Conexion con CRM de cliente.

* Objetivos sugeridos:
- Generacion de clientes potenciales.
- Obtencién de tréfico y alcance en redes sociales.
- Generacion de engagement en redes sociales.
- Generacion de trafico web.
» Implementacién de formularios de conversion.

* Aplicacidon de metodologia Xperience Real Data.

* Fijacidn de presupuesto para inversién de pautas para las siguientes herra-
mientas:

- Andlisis de Google Trends.

- Facebook Insights.

- Planificador de palabras.

- Keywords.

- Testeo de campanas de 1 a 3 semanas.
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CONSTRUCCION DE ARTES Y CREATIVOS DIGITALES

« Propuesta de linea grdfica de acuerdo a branding de la empresa/marca.

* Edicidon de hasta 20 artes estaticas para ads y contenido orgdnico en diferen-
tes formatos.

* Edicion de hasta 4 videos de hasta 60 segundos para ads y contenido orgd-
nico en diferentes formatos.

« Copy descriptivo para posts orgdnicos (copy in y copy out) con formato
AIDA.

« Copy descriptivo para ads (copy in y copy out) con formato AIDA.

» Programacidén de contenido mensual en plataformas.
CREACION DE MAILING

* 2 envios masivos de correo electro-
nico a base de datos. (Tema sugeri-
do por agencia)

- Promociones por medio de envio

de correo electrénico.

- Diseno de flyer.

- Creacidn de copys.

- Programacién de envios.

- Andlisis de respuestas y aperturas.

- Set up.

ENVIO MASIVO POR WHATSAPP
(de acuerdo a CRM)

» Configuracion de WhatsApp Business.
» Redaccidon de mensajes masivos.

» Automatizacion de flujo de mensaijes.
* ] envio masivo programado.

* Seguimiento de entregas y respuestas.
» Andlisis de desempeno.
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MARKETING CONVERSACIONAL

» Creacién de mensajes y textos para conversaciones automatizadas.

» Configuracion de chat bot automatizado en sitio web.

 Configuracion de chat bot automatizado en META.

» Configuracion de chat bot automatizado en WhatsApp Business.

» Configuracion de llamada telefénica automatizada.

 Configuracion de seguimiento de solicitud por correo electronico.

 Creacion y configuracion de 5 plantillas sugeridas por Marketers Mx para co-
rreos electrénicos.

« Creacidon de 5 fragmentos/respuestas institucionalizados a preguntas fre-
cuentes de clientes .

CAPACITACION

* Sesidn de capacitacion sobre la publicidad en redes sociales.

* Sesidn de capacitacidn sobre el user experience en sitio web.

* Sesidn de capacitacidon de manejo CRM.

* Sesidn de capacitacion a equipo de ventas sobre estrategia digital.

 Tiempo aproximado de cada sesidn: 2 horas.

» Modalidad online o presencial.

-~

_d
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CONFIGURACION DEL FEEDBACK

* Envio mensual de encuestas a clientes (via digital).
* Envio mensual de encuestas a prospectos (via digital).
» Envio mensual de encuesta a fuerza de ventas de cliente (via digital).

PERSONALIZACION DE RESULTADOS

* ] presentacidn de resultados recabados a quince dias de activacion de cam-
panas digitales con ejecutivo de Marketeros Mx asignado.

- Resultado de KPI de trafico a redes sociales.

- Resultado de KPI de trafico a sitio web.

- Resultado de engagement en redes sociales.

- Resultado de KPI de cantidad de leads.

- Feedback de fuerza de ventas de cliente.
- Inversién utilizada en campanas digitales.
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REPORTE EJECUTIVO MENSUAL

* 1 reporte ejecutivo al mes con presentacion de resultados recabados al
mes de activacion de campanas digitales con ejecutivo de Marketeros
Mx asignado.

- Reporte de KPI de trafico a redes sociales.

- Reporte de KPI de trafico a sitio web.

- Reporte de engagement en redes sociales.

- Reporte de KPI de cantidad de leads.

- Resultados de encuesta de calidad a clientes.

- Resultados de encuesta de calidad a prospectos.

- Resultados de encuesta de calidad a fuerza de ventas.

- Andlisis de respuesta de fuerza de ventas de cliente.

- Inversién utilizada en campanas digitales.

- Propuesta de mejora.

OPTIMIZACIONES MENSUALES

* Optimizacidn de campanas digitales.

 Optimizacién de contenido orgdnico.

» Optimizacion de artes y creativos digitales.

» Optimizacion de sitio web.

 Creacion de nuevos correos electronicos.

« Creacion de nuevos blogs (opcional).

» Optimizacién de envio masivo por WhatsApp .

 Optimizacion de Marketing conversacional (de ser necesario).
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LEAD CORTART!  m—

Los tiempos aqui estipulados pueden variar de acuerdo al tiempo de entrega de informacién por parte
de cliente, aprobacioén por parte de cliente, cambios adicionales no contemplados, etc.

SEMANA1 SEMANA 2 SEMANA3 SEMANA 4

CONTRATACION DE SERVICIOS

Firma de contrataciéon y pago de servicios X

Creacion de canal de comunicacion cliente - Marketeros Mx X

Creacion de carpeta digital de cliente - Marketeros Mx X

Entrega de requerimientos y generales de cliente a Marketeros Mx X

Reunién inicial de brief entre cliente - Marketeros Mx X

Entrega de documento de entendimiento de marca por Marketeros Mx X

y aprobacion de cliente

Creacion de estrategia trimestral X

Fijacion de objetivos trimestrales y KPI's X

Entrega de plan de accidén general X

Adquisiciébn de dominio y alojamiento de hosting X

Presentacion de disefio de sitio web de acuerdo a branding X

Presentacion de textos para aprobacion X

Creacion de correos X

Configuracion de sitio web X

Creacién [ configuracién de cuenta personal X

Creacion [ configuracién de cuenta comercial X

Creacién [ configuracién de cuenta publicitaria X

INSTAGRAM

Creacion / configuracién de cuenta comercial X

Creacién [ configuracién de cuenta personal X

Creacioén / configuracién de cuenta empresarial X

GOOGLE

Creacién [ configuracién de cuenta en Google Ads X

Creacioén [ configuracién de cuenta en Google Analytics X
cRM

Creacién [ configuracién de CRM comercial X

Creacién [ configuracién de cuentas de vendedores

Vinculacién de sitio web con CRM X

DISENO DIGITAL

Edicion de foto de perfil y portada para plataformas X
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HEAD CORARNT!  m—

Los tiempos aqui estipulados pueden variar de acuerdo al tiempo de entrega de informacién por parte
de cliente, aprobacion por parte de cliente, cambios adicionales no contemplados, etc.

SEMANA1 SEMANA 2 SEMANA3 SEMANA 4

CONSTRUCCION DE ARTES Y CREATIVOS DIGITALES

Presentacidn y aceptacion de propuesta de linea gréfica de X
acuerdo a branding de cliente

Creacion de copy descriptivo para ads X

Creacidn de copy descriptivo para contenido orgdnico X

Edicion de artes estéticas para ads X

Edicion de artes estéticas para contenido orgdnico X

Presentacién y aceptacidn de contenido y ads X

Programacién de contenido en plataformas X

CONFIGURACION DE CAMPANAS DIGITALES

Configuracion de campanas digitales en Google Ads

Configuracion de campanas digitales en META

Configuracion de campanfas digitales en LinkedIn

X [ X[ X ]| X

Configuracién de campanas digitales en TikTok

Tiempo de aprendizaje de campafias en plataformas X

Obtencion de leads

CREACION DE MAILING

Creacidn de copy de mailing X

Presentacién y aprobacion de mailing X

Progamacion de envio de mailing X

ENViO MASIVO POR WHATSAPP

Configuracion de WhatsApp Business X

Redaccioén de mensaje de WhatsApp X

>

Configuracion de envio automatizado de WhatsApp

MARKETING CONVERSACIONAL

Configuracion de chat bot automatizado en sitio web

Configuracion de chat bot automatizado en META

Configuracion de chat bot automatizado en WhatsApp Business

Configuracién de llamada telefénica automatizada

Creacibén de secuencia de correos electronicos

X[ X | X | X | X|X

Creacion de respuestas a preguntas frecuentes

CAPACITACION

Sesion de capacitacién de manejo de redes sociales

Sesion de capacitacion de manejo de sitio web

Sesién de capacitaciéon de manejo de CRM

X | X | X[ X

Sesidn de capacitacion de manejo a equipo de ventas
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LEAD CORTART!  m—

Los tiempos aqui estipulados pueden variar de acuerdo al tiempo de entrega de informacién por parte
de cliente, aprobacioén por parte de cliente, cambios adicionales no contemplados, etc.

U R U [ AR REA U J A

Presentacion y aceptacion de propuesta de linea grafica de
acuerdo a branding de cliente

Creacion de copy descriptivo para ads X X

Creacién de copy descriptivo para contenido orgdnico X X

Edicién de artes estaticas para ads X X

Edicién de artes estdticas para contenido organico X X

Presentacion y aceptaciéon de contenido y ads X X

Programacién de contenido en plataformas X X

() R I () [ ) A L A » A

Configuracién de campanas digitales en Google Ads

Configuracién de campanas digitales en META

Configuracién de campanas digitales en Linkedin

Configuracién de campanas digitales en TikTok

Tiempo de aprendizaje de camparnas en plataformas
Obtencién de leads X X X X X X X X

e, A () [ ) A

Creacion de copy de mailing

Presentacion y aprobacion de mailing

Progamacién de envio de mailing

° A D POR A ADD

Configuracién de WhatsApp Business X X

Redaccién de mensaje de WhatsApp

Configuracion de envio automatizado de WhatsApp

NN [ ] N A [ ] A

Configuraciéon de chat bot automatizado en sitio web

Configuraciéon de chat bot automatizado en META

Configuracién de chat bot automatizado en WhatsApp Business

Configuracién de llamada telefénica automatizada

Creaciéon de secuencia de correos electrénicos

Creacion de respuestas a preguntas frecuentes

APA A 0

Sesion de capacitaciéon de manejo de redes sociales

Sesion de capacitacion de manejo de sitio web

Sesién de capacitacion de manejo de CRM

Sesion de capacitaciéon de manejo a equipo de ventas

A A » A

A U A DAL DB A

Envio de encuesta de calidad a clientes

Envio de encuesta de calidad a prospectos

Envio de encuesta de calidad a fueza de ventas de cliente X X
PR s ° DE R ADOS Q A
Reunién de presentacién de resultados a quince dias de X X X X

actividad de campanas

PEPOR ® A
Reunién de presentacién de resultados al de actividad de campanas X X

OF A O f

Optimizacién de artes y creativos digitales X X

Optimizacién de camparas digitales X X

Optimizacién de sitio web X X

Optimizacién de mailing X X

Optimizacién de envio masivo por whatsapp X X

Optimizacién de marketing conversacional X X

OF ACIOND R A A TR D A

Creacién de estrategia trimestral

Fijacién de objetivos trimestrales y KPI's X
Entrega de plan de accién general X
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:HACEMOS
TODO PORTI!

DIVIDIMOS NUESTRO SISTEMA EN 3 FASES
FASE1: CAPTACION.

LA FORMULA PARA AUMENTAR SUS PROSPECTOS.

Nuestro sistema de prospeccion automatizada se destaca en la obtencidn
de leads informados mediante una estrategia integral y sofisticada:

Estrategia de Captacion: Desarro-
llamos una estrategia personalizada
que se adapta a las necesidades y
objetivos especificos de su empresa.

Visuales Impactantes: Creamos vi-
deos e imdgenes de alta calidad que
capturan la atencién de sus clientes
potenciales.

Textos Persuasivos: Redactamos
copys con el formato AIDA (Atencién,
Interés, Deseo, Accidn) para maximi-
zar la efectividad de su mensaje.

Campanias Publicitarias: Disefia-
mos campanas en las principales
plataformas digitales, ajustdndonos
a su estrategia y presupuesto:

- Meta (Facebook - Instagram)
» Google

e TikTok

e LinkedIn

* YouTube

Administracion de
Redes Sociales + Boost

Gestionamos y potenciamos su pre-
sencia en redes sociales con un en-
foque estratégico:

- Meta (Facebook - Instagram)
* TikTok
e LinkedIn
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Sitio Web Optimizado

Desarrollamos su sitio web con una
experiencia de usudrio excepcio-
nal y utilizando el formato AIDA para
maximizar la conversion:

» SEO: Aseguramos la indexaciéon en
Google para mejorar su visibilidad.

* Formulario de Contacto: Disefia-
mos formularios efectivos que faci-
litan la captaciéon de leads.

* Disefio y Programacion: Creamos
un disefio atractivo y funcional, con
una programacién robusta.

« Configuracion del CRM: Integra-
mos su CRM con mensajes de bien-
venida, workflows de seguimiento en
WhatsApp, llamadas telefénicas au-
tomatizadas y envio de mails auto-
matizados.

I
Seguimiento y Andlisis

Implementamos un flujo de trabajo
automatizado para asegurar el se-
guimiento eficiente de cada lead:

» Mensaje de Bienvenida: Cada lead
recibe un mensaje de bienvenida
personalizado.

 Workflow de Seguimiento en
WhatsApp: Manténgase en contac-
to continuo con sus leads.

e Llamada Telefénica Automatiza-
da: Realice seguimientos oportunos
sin intervencién manual.

* Envio de Mail Automatizado: Man-
tenga asusleadsinformadosy com-
prometidos.

» Encuesta de Satisfaccion Auto-
matizada: Obtenga un feedback
valioso para mejorar continuamente
su estrategia.
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Reportes y KPI's
Proveemos reportes detallados con
indicadores clave de rendimiento

(KPI) para medir y optimizar cada
aspecto de su campana:

* KPlde Trafico: Analice el flujo de vi-
sitantes a su sitio web.

» KPl de Engagement: EvalUe el nivel
de interaccién con su contenido.

» KPI de Clientes Potenciales: Mida
la cantidad de leads generados.

Transforme su Estrategia de Captacion

Permita que nuestro sistema impulse la eficiencia y efectividad de su
empresa en el competitivo mundo digital. Con nuestra experiencia y
tecnologia, lograremos captar y gestionar leads informados, llevando su
negocio a nuevos niveles de éxito y crecimiento.
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FASE 2: ATENCION INMEDIATA

LA CLAVE PARA INCREMENTAR SUS VENTAS.

Lead Connect no solo captu-
ra prospectos de alta calidad,
sino que garantiza una aten-
cion inmediata que puede
aumentar sus oportunidades
de venta en un 30%. Nuestro
sistemma CRM de atencidn in-
mediata asegura que cada
lead reciba la informacion vy
asistencia que necesita, sin
ser invasivo.

Caracteristicas de la Atencion Inmediata de Lead Connect IS

* Mensaje de WhatsApp. Cada lead
recibe un mensaje de WhatsApp
personalizado y automatizado que
ofrece la informaciéon necesaria en
el momento justo, mejorando la ex-
periencia del cliente y facilitando la
toma de decisiones.

e Llamada. Nuestro sistema incluye
llamadas automatizadas y persona-
lizadas que proporcionan informa-
cién adicional y responden a pre-
guntas en tiempo real, optimizando
la interaccidn con sus potenciales
clientes.

 Envio de Mailing. Mantenga a sus
leads informados con correos elec-
trénicos estratégicamente disena-
dos que ofrecen valor y relevancia,
incrementando las posibilidades de
conversion.

» Encuesta de Calidad. Mejore con-
tinuamente su proceso con encues-
tas de calidad automatizadas que
recogen feedback valioso de sus
leads, permitiéndole ajustar y opti-
mizar su estrategia.

 Descarga de Brochure. Facilite
el acceso a informacion detallada
mediante la descarga inmediata
de brochures, proporcionando a sus
leads todo lo que necesitan saber
sobre sus productos o servicios.

 Boton de Localizacion. Ayuda a sus
clientes a encontrar su ubicacidén fa-
cilmente con un botdn de localizacién
integrado, mejorando la experiencia
del usuario y facilitando visitas fisicas.

* Mensaje Personalizado por Cam-
pafa. Cada campana estd dise-
Aada con mensajes personalizados
que se adaptan a las necesidades y
comportamientos de sus leads, ga-
rantizando una comunicacién efec-
tiva y relevante.

» Secuencia de Mensajes por What-
sApp Automatizados. Asegure un
seguimiento consistente y persona-
lizado con secuencias de mensajes
automatizados por WhatsApp, man-
teniendo a sus leads comprometi-
dos y bien informados a lo largo de
todo el proceso.
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FASE 3: ANALISIS DE DATOS CON
XPERIENCE REALDATA

Transformamos el Feedback en Datos y Decisiones Estratégicas

En Lead Connect, entendemos que cada interaccion cuenta y cada dato im-
porta. Nuestra Fase 3 se centra en convertir los datos en estrategias accio-
nables que impulsen su negocio hacia el éxito. Aqui le presentamos como lo
hacemos:

* Score de Atencion al Cliente. Obtenga una vision clara de la eficiencia de su
equipo de atencidn al cliente. Nuestro sistema mide y evalda el desempefio
en tiempo real, asegurando que cada cliente reciba el servicio de calidad que
se merece.

» Score de Intencion de Compra. Identifique a sus clientes potenciales con ma-
yor probabilidad de conversion. Analizamos las interacciones y comportamien-
tos para otorgar un score que le permitird enfocar sus esfuerzos en los leads mas
prometedores.

» Tiempo de Atencion al Cliente. Conozca el tiempo exacto que su equipo tar-
da en responder y resolver las consultas de los clientes. Optimice sus proce-
sos y reduzca los tiempos de espera para mejorar la satisfaccidon del cliente.

* Volumen de Leads. Monitoree el flujo constante de leads generados por
nuestras campanas. Visualice el rendimiento en tiempo real y ajuste sus es-
trategias para maximizar el impacto.

y
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* Data General de Leads. Acceda a
un panorama detallado de todos sus
leads. Clasificamos la informacién en
diferentes categorias para ofrecerle
una visidn completa y accesible.

» Region. Descubra de dénde pro-
vienen sus leads y adapte sus estra-
tegias de marketing a las regiones
con mayor potencial.

» Sexo. Entienda la composicién de
género de sus leads para personali-
zar y optimizar sus campanas.

 Plataforma. Identifique las plata-
formas digitales que generan mas
leads y ajuste su inversidon para ob-
tener el maximo rendimiento.

* Edad. Conozca el rango de edades
de sus leads para crear mensajes
mas efectivos y dirigidos.

» Costo por Lead. Controle los costos
y maximice su retorno de inversion.
Sepa exactamente cudnto le cuesta
adquirir cada lead.

e Costo por Impresiones. Obtenga
una visién clara del costo por cada
mil impresiones y ajuste sus estra-
tegias para mejorar la visibilidad de
Sus anuncios.

» Costo por Campafia. Evallie el cos-
to total de cada campana y su ren-
dimiento. Tome decisiones informa-
das para futuras inversiones.

o Costo por Plataforma. Determine
cudl plataforma ofrece el mejor re-
torno de inversion. Distribuya su pre-
supuesto inteligentemente para ob-
tener los mejores resultados.

Transforme sus Datos en Decisiones
Estratégicas. Con Lead Connect, no
solo recibe datos; obtiene una vision
estratégica que impulsa el creci-
miento y la eficiencia de su negocio.
Permitanos ayudarle a convertir in-
formacidén en accidén y llevar su em-
presa al siguiente nivel.
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INVERSION

ONBOARDING & SETUP

subtotal: $31,500.00 MXN
va: $ 5,040.00 MXN

Total: $36,540.00 MXN / anico pago

SISTEMA LEAD CONNECT

subtotal: $49,000.00 MXN
vA: $ 7,840.00 MXN

Total: $56,840.00 MXN / mensual

¢POR QUE TENER DE ALIADO COMERCIAL
UNA AGENCIA DE MARKETING PERFORMANCE?

Beneficios

- Contards con personal multitask, y no
dependerds de una sola persona.

- Trabajamos con equipos y softwares
especializados.

- Todos nuestros servicios llevan una
planeacion y estrategia.

- Tenemos experiencia y conocimiento en
marcas de diversos giros con
resultados comprobables.

- La curva de aprendizaje es mas rdpida.

- Tendrds a todo un equipo de especialistas
de marketing trabajando en tu marca.

Ahorros

- Pago de ndminas, aguinaldos, costos
de contratacion y vacaciones.

- Compra de equipos especializados.
- Compra de sistemas especializados.

- Compra de softwares de produccion
y medicion.

- Pago de impuestos y prestaciones.
- Renta de espacio.
- Pago de los servicios bdsicos.

- Compra de materiales de oficina.

marketerosmx.com



“LAS EMPRESAS PUEDEN

INVERTIR EN PUBLICIDAD
SOLO Y SI LA EXPERIENCIA DE COMPRA

SUPERA

EXPECTATIVAS

-FRANCISCO CAMACHO

La experiencia de compra comienza cuando un usuario tiene
contacto por primera vez con cualquier activo de tu marca.
(Atencién al cliente, sitio web, redes sociales, etc.)
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CONTACTANOS

OFICINA MERIDA, YUCATAN

Calle 49 NUm. 215 Av. Andrés Garcia
Lavin, Col. San Antonio Cucul

cuentas@marketerosmx.com

9997 3937 83
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OFICINA MONTERREY

San Pedro Garza Garcia, Nuevo Ledn

accounts@marketerosmx.com

8125 8937 87

Lunes a viernes 9:00 AM a 5:00 PM
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